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Welkom 

Antwoorden op veel gestelde vragen (Algemeen) 

 

Veelgestelde vragen 

Algemeen: 
a. Wat is imago building en voor wie is het?  
b. Waarom zou ik/zouden wij aan imago building moeten doen? 
c. Waarom zou ik/zouden wij hiervoor imagico moeten inhuren? 

Tips: 
d. Ik wil een sterke eerste indruk maken. Tips? 
e. Ik heb zo'n last van podiumvrees. Tips? 

Achtergronden: 
f. Is imago building een wetenschap? 
g. Ik wil wel graag mijn eigen presentatiestijl hanteren. Kan dat bij imagico? 
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Welkom 

Antwoorden op veel gestelde vragen (Algemeen) 

 

a. Wat is imago building en voor wie is het? 
Imago building is een engels woord voor reputatieverbetering. Dat is het op een positieve wijze bekender 
maken van een organisatie, persoon, product, merk, project of idee. Soms ligt de nadruk op een grotere 
naamsbekendheid in het algemeen (kwantitatief) en soms ligt de nadruk op een positievere beeldvorming in 
het bijzonder (kwalitatief). Allemaal specialiteiten van imagico. 
   

b. Waarom zou ik/zouden wij aan imago building moeten doen? 
Mensen (en bedrijven) die zich niet bewust zijn van hun zelfpresentatie missen vaak veel kansen. De 
omgeving kent uw capaciteiten niet of onderkent/gelooft er niet in. En misschien doet u dat - ten onrechte - 
zelf ook niet. Leer hoe u uw boodschap beter zelf kan uitdragen door aan imago building te doen. Grijp de 
kans om met imagico in contact te komen. 
 

c. Waarom zou ik/zouden wij hiervoor imagico moeten inhuren? 
Mensen zijn geneigd alles zelf te willen doen. Dat kan, maar onprofessioneel te werk gaan kan leiden tot 
imagoschade. Leren door "vallen-en-opstaan" is geen verstandige optie. Leren m.b.v. imagico gaat zeker zo 
snel en is des te veiliger. 
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Welkom 

Antwoorden op veel gestelde vragen (Tips) 

 

d. Ik wil een sterke eerste indruk maken. Tips? 
Voor een sterke eerste indruk moet u ten eerste durven opvallen. Hiervoor is vooral lef nodig. Tweede 
belangrijke tip is om voorbereid en verzorgd over te komen. En de derde tip is om met uw lichaamstaal 
iets uit te stralen naar anderen toe. Goede tips, maar ook gemakkelijker gezegd dan gedaan, want dit is 
allemaal anders voor ieder persoon. Ook de omgeving waarin u een sterke indruk wilt maken zal niet altijd 
dezelfde zijn. Een algemenere tip is daarom om iemand te vinden die betrouwbaar en kundig is. Misschien 
is het voor u een optie om eens contact op te nemen met imagico??.. 
 

e. Ik heb zo'n last van podiumvrees. Tips? 
Een bekende (en lachwekkende) tip bij het spreken voor publiek is: "Beeld u in dat iedereen in de zaal 
bloot is". Beter is om 't uzelf niet te moeilijk te maken. Zeg bij uw opening als eerste dat u niet zo vaak 
spreekt voor publiek en dwing uzelf daarbij om het publiek goed aan te kijken en daarbij uitdrukkelijk te 
glimlachen. Ook als men niet teruglacht. De eerste klap is een daalder waard en die heeft u snel verdiend. 
Vervolgens valt u terug op uw voorbereiding en maakt u af en toe contact met het publiek. Als u vaker 
voor publiek heeft gesproken gaat u zien dat het "kansen" biedt. Da's een andere manier van denken die 
onder andere door NLP-training (=Neuro-Linguistisch-Programmeren) gesterkt kan worden. Voor meer 
tips en een serieuze training kunt u contact opnemen met imagico. 
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Welkom 

Antwoorden op veel gestelde vragen (Achtergronden) 

 

g. Is imago building een wetenschap? 
Het antwoord is "Ja, imago building is een wetenschap". Sterker nog: imago building is een combinatie 
van drie wetenschappen: Communicatie-wetenschappen, Psychologie en Marketing-
/verkoopwetenschappen. Er wordt heel veel onderzoek gedaan op het gebied van imago en reputatie. 
Voor al deze deelgebieden kunt u een aparte studie volgen. Als u liever van alles wat wil leren en echte 
resultaten wilt boeken kunt u beter dé imago expert bij uitstek benaderen. 
 

h. Ik wil wel graag mijn eigen presentatiestijl han teren. Kan dat bij imagico? 
Imago building werkt niet als het verhaal en de persoon (of het bedrijf) niet overeenstemmen. Het publiek 
doorziet dat. Imagico staat volledig achter het idee van een eigen presentatiestijl. Maatwerk noemen we 
dat. Voor wie nog een stapje verder wil gaan ontwikkelen we zelfs meerdere presentatiestijlen, zodat u 
desgewenst kunt schakelen zelfs. Graag horen we van u wat u vindt van onze stijl... ;D 


